
So finanzieren Sie Ihre unternehmerischen Ziele und Pläne
Acht typische unternehmerische Investitions-Situationen und die dazu passenden 
Fremdfinanzierungsinstrumente.

Darlehen Leasing
Export-

finanzierung
Kontokorrent

Fester 
Vorschuss

Hypothek

Neues Produkt 
Sie entwickeln ein neues Produkt oder aber 
wollen ein bestehendes weiterentwickeln.

 

Neuer Markt 
Sie wollen Ihr Tätigkeitsgebiet geografisch 
ausdehnen und Ihre Produkte und Services 
in zusätzlichen in- oder ausländischen 
Märkten anbieten. Oder Sie beabsichtigen, 
Ihre Produkte in ihren bestehenden 
Absatzmärkten für neue 
Anwendungsgebiete nutzbar zu machen.

  

Neuer Kanal 
Ihre Produkte und Dienstleistungen sollen 
den Kunden über zusätzliche Kanäle wie 
zum Beispiel einen Webshop angeboten 
werden. Oder Sie erschliessen sich auf der 
Beschaffungsseite neue Lieferanten oder 
alternative Quellen.

   

ÜBERSICHT FINANZIERUNGSINSTRUMENTE  |  022019  |  SEITE
ÜBERSICHT FINANZIERUNGSINSTRUMENTE  |  022019  |  SEITE 1/2



ÜBERSICHT FINANZIERUNGSINSTRUMENTE  |  022019  |  SEITE
ÜBERSICHT FINANZIERUNGSINSTRUMENTE  |  022019  |  SEITE 2/2

Darlehen Leasing
Export-

finanzierung
Kontokorrent

Fester 
Vorschuss

Hypothek

Anschaffung 
Sie brauchen neue Maschinen, Computer, 
Fahrzeuge oder sonstige Anlagegüter.

 

Technologie
Sie wollen in Ihrem Unternehmen neue 
Technologien einführen oder in die 
Digitalisierung von Prozessen und 
Leistungen investieren.

 

Übernahme 
Sie planen, ein anderes Unternehmen oder 
Teile davon zu kaufen.



Nachfolge 
Sie machen sich Gedanken über Ihre 
Nachfolge und Möglichkeiten zur 
Finanzierung der Übergabe.

 

Standort 
Sie wollen Ihre bestehenden Produktions-
oder Bürogebäude ausbauen und 
vergrössern oder aber neue Standorte 
aufbauen.


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