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weiter aus und veraussert

in La Roche an Vontobel
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Raiffeisen setzt auf das eigene Anlagegeschaft

Wir verkaufen Notenstein La Roche an Vontobel. Dadurch schaffen wir
die Voraussetzung fur Erfolg von Notenstein La Roche im Private
Banking-Umfeld.

Wir bauen das Geschaftsfeld Privat- und Anlagekunden bei Raiffeisen
aus und investieren substanziell in Beratung, Kanale und
Anlagekompetenz.

Wir fokussieren unser Geschaftsmodell und setzen Privatkunden mit
kleinen und mittelgrossen Vermogen ins Zentrum. Die Raiffeisenbanken
sind unser Schlissel zum Kunden.

RAIFFEISEN



Kontinuierlicher Autbau in den letzten Jahren
Diversifikationsstrategie Anlagegeschaft greift

Wertschriftenerlos im Peervergleich Entwicklung
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Wir scharfen unseren Fokus im PK & AK-Geschaft
Drei Stellschrauben, an denen angesetzt werden soll

Fokus auf Privatkunden mit
kleinen und mittelgrossen
Vermogen

dezentrale Kunden-
ansprache uber
Raiffeisenbanken

Committment zu
best-in-class-
Losungen und
Einbezug von
Kooperationen
und Partnern
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Wir konzentrieren uns auf Kundensegmente @ &
mit Affinitat zu Raiffeisen

Kundengruppe Potenzial Kundenkanal im
(Kundendurchdringung) auf Bestand Raiffeisen-Netzwerk
UHNWI (4%) CHF 15.4 Mrd 5
NOTENSTEIN
CHF 16.8 Mrd LA ROCHE
CHF 63.0 Mrd
RAIFFEISEN
Affluents (51%) CHF 49.1 Mrd
Retail-Kunden (42%) CHF 24.1 Mrd RAIFFEISEN

Vermogensbander in TCHF
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Wir bauen die Dienstleistungspalette aus

v
v

Breites Angebot an performanten Kollektivanlagen

Leistungsfahige Infrastruktur fir eine anspruchsvolle Kundschaft (Performance-
und Vermdgens-Reporting, Steuerausweise, erganzende Beratungsleistungen)
Aufbau eines in-house Investment-Offices

Schaffung eines Kompetenzzentrums fur Vermogens- und Steuerplanung
Weiterentwicklung des Angebots in der Vermogensverwaltung und

in der Beratung

Investition in den Ausbau der digitalen Kundenschnittstelle

RAIFFEISEN



7 Raiffeisen Schweiz | Mai 2018

Raiffeisenbanken als starker Kundenkanal @LL

Physische Nahe in Verbindung mit digitaler Ansprache

3,7 Mio. Kundinnen und Kunden

Digitalisierung
der Kunden-
schnittstelle:

Effizienz und

Convenience

dank digitalen
Kanalen

RAIFFEISEN



