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Medienmitteilung

Wohneigentum weitergeben: zwischen Harmonie und
Herausforderung

Familieninterne Weitergabe wird als finanziell attraktivere Losung gesehen als der Kauf auf dem
freien Markt

e Ausloser des Weitergabeprozesses ist hdufig die Pensionsplanung
¢ Kleine Konflikte kommen haufig vor, schwere Auseinandersetzungen sind hingegen selten

e Eine frithzeitige Beratung durch Fachleute kann helfen, tragfahige Losungen zu finden und
Konflikte zu vermeiden

St.Gallen, 29. April 2026. Eine von Raiffeisen Schweiz durchgefiihrte, reprasentative Umfrage in der Schweizer
Bevolkerung zeigt: Die Weitergabe von Wohneigentum innerhalb der Familie ist fur viele eine
Herzensangelegenheit und geniesst einen emotional hohen Stellenwert. Als wichtigsten Grund, um den Prozess
einer familieninternen Weitergabe anzustossen nennen sowohl Eltern als auch Kinder den Wunsch, dass die
Immobilie in der Familie bleiben soll. Konkrete Lebensereignisse wie die Familiengrindung, Todesfalle oder
gesundheitliche Krisen spielen als Ausloser hingegen meist nur eine untergeordnete Rolle. Mit einer Ausnahme:
Fast zwei Drittel der Ubergebenden sagen, dass die Planung des dritten Lebensabschnitts fur sie Anlass dazu war,
sich mit der Weitergabe des Wohneigentums zu befassen.

Finanziell attraktiv, aber kein Selbstlaufer

Fur eine familieninterne Lésung sprechen auf beiden Seiten nicht nur emotionale, sondern auch finanzielle Griinde.
Fast die Halfte der Befragten, die sich vorstellen kdnnen, ihre Immobilie zu Lebzeiten weiterzugeben, nennen die
finanzielle Unterstitzung ihrer Kinder als wichtigste Motivation. Auch fur die jlngere, Ubernehmende Generation
zahlt der finanzielle Vorteil gegenliber dem Kauf eines Eigenheims auf dem freien Markt zu den wesentlichsten
Argumenten fiir eine Ubernahme. «In Zeiten stetig steigender Immobilienpreise und knappem Angebot wird die
familieninterne Weitergabe zu einem massgeblichen Instrument, um sich den Traum von den eigenen vier Wanden
Uberhaupt erflllen zu kénnen», sagt Christian Rehefeldt, Co-Leiter Fachzentrum Erbschaftsberatung bei Raiffeisen
Schweiz. Dennoch zeigt die Umfrage: Die Weitergabe ist nicht immer ein Selbstlaufer. Wahrend 85 Prozent aller
Wohneigentimerinnen und Wohneigentimer mit erwachsenen Kindern sich vorstellen kénnen ihr Zuhause an die
nachste Generation weiterzugeben, sind es auf Seiten der Ubernehmenden die Halfte. Die Griinde fir den Verzicht
auf das Elternhaus haben dabei weniger mit fehlendem Interesse zu tun als mit den konkreten Umstanden. Uber
40 Prozent der potenziell Ubernehmenden empfinden beispielsweise die Lage als unpassend und 30 Prozent haben
bereits anderweitig Wohneigentum erworben.

Konflikte gehéren dazu

Die Umfrage zeigt, dass Konflikte im Weitergabeprozess haufig sind: Gut 80 Prozent der Ubergebenden, rund die
Halfte der Ubernehmenden und etwa zwei Drittel der Geschwister von Ubernehmenden erlebten gemass eigenen
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Angaben Auseinandersetzungen. Meist handelt es sich allerdings um kleinere Dispute; schwere Konflikte wurden
selten vermerkt. Besonders haufig drehen sich Meinungsverschiedenheiten um den Preis der Immobilie, ihren
Zustand oder den Zeitpunkt der Ubergabe. Auch unter Geschwistern kann es zu Spannungen kommen, etwa bei
der Frage, wer das Wohneigentum Ubernimmt. Ein haufiger Grund fiir Meinungsverschiedenheiten ist die Reglung
von Ausgleichszahlungen. Fast 30 Prozent der Ubernehmenden mit Geschwistern berichten von
Auseinandersetzungen zu diesem Thema. «Wir raten dringend dazu, Betrag und Zeitpunkt der Ausgleichszahlung
bereits bei der Weitergabe in einem Erbvertrag klar festzulegen. Sinnvoll kann zudem sein, zugunsten der nicht
Ubernehmenden  Geschwister ein  Gewinnanteilsrecht oder ein Vorkaufsrecht einzurdumen», erklart
Erbschaftsexperte Rehefeldt.

Wissen fehlt, Beratung kann helfen

Ein weiteres zentrales Ergebnis der Umfrage: Viele wiinschen sich einen fairen Weitergabeprozess, aber ihnen fehlt
das notige Wissen. 40 Prozent der Schweizer Wohnbevolkerung geben an, sich mit Fragen der Weitergabe von
Wohneigentum nicht gut auszukennen. Wissensliicken zeigen sich insbesondere bei Themen wie Erbvorbezug,
Ausgleichspflicht und Steuern. «Viele Kundinnen und Kunden gehen die Ubertragung einer Liegenschaft zu
Lebzeiten nicht blaudugig an. Oft fallt es ihnen aber schwer, zu beurteilen, was langfristig gerecht ist. Gerade
dieser Aspekt ist entscheidend, um eine nachhaltige und tragfahige Losung fur alle zu finden, zum Beispiel
gegenliber Geschwistern oder mit Blick auf die finanzielle Situation im Alter», sagt Christian Rehefeldt. Die
Komplexitat des Ubergabeprozesses erfordert daher in vielen Fallen externe Beratung. Laut Umfrage ziehen die
meisten Familien denn auch Fachleute fiir Finanzen, Rechtliches und Steuern bei. Ein Viertel der Ubergebenden ist
ruckblickend jedoch der Meinung, dass dies nicht rechtzeitig geschah — mit Folgen. Wer zu spat Beratung einholt,
erlebt haufiger belastende Konflikte. «Es lohnt sich, frihzeitig am Familientisch Uber eine allféllige Weitergabe des
Wohneigentums zu sprechen. Etwa dann, wenn die Kinder ein Alter erreichen, in dem sich ihre kiinftige Wohn-
und Familiensituation abzeichnet», sagt Rehefeldt. Denn friihzeitige Beratung kann Erwartungen offenlegen und
helfen, Stolpersteine zu vermeiden. Die Ergebnisse zeigen: Die Weitergabe von Wohneigentum ist weit mehr als
eine formale Transaktion. «Wer frih plant, offen kommuniziert und professionelle Unterstitzung nutzt, schafft die
Grundlage fur eine faire Losung und bewahrt zugleich den familidren Zusammenhalt», so der Experte.

Uber die Umfrage

Fur diese von Raiffeisen Schweiz durchgefiihrte Umfrage wurden vom 23. Januar bis zum 2. Februar 2026 1500
Personen aus der Schweizer Bevdlkerung im Alter von 18 bis 79 Jahren mittels geschichteter Zufallsstichprobe aus
dem Onlinepanel von YouGov Schweiz befragt. Die Objektivitat ist als hoch zu bewerten, da die Daten mittels
standardisiertem Fragebogen erhoben und statistisch ausgewertet wurden. Wie bei allen Online-Befragungen
besteht eine Verzerrung hin zu einem héheren Bildungsniveau und starkerer Online-Aktivitat. Insbesondere das
hohere Bildungsniveau durfte zu hoheren Werten bei Einkommens- und Vermogensfragen flhren. Die
Querschnittsbefragung eignet sich gut, um das Verhalten der Schweizer Bevolkerung bei der Weitergabe von
Wohneigentum zu beschreiben sowie ein Bild Uber das Wissen, die Einstellungen und das Empfinden zu vermitteln.
Korrelationen kdnnen identifiziert werden, kausale Aussagen hingegen sind nicht moglich.
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Auskiinfte: Medienstelle Raiffeisen Schweiz
071 225 84 84, medien@raiffeisen.ch

Fotos: Fotos unserer Expertinnen und Experten sowie weitere Bilder zu lhrer Verfligung finden Sie
unter www.raiffeisen.ch/medien

Raiffeisen: zweitgrosste Bankengruppe in der Schweiz

Raiffeisen ist die zweitgrdsste Bankengruppe im Schweizer Bankenmarkt und die Schweizer Retailbank mit der
grossten Kundenndhe. Sie zahlt Gber zwei Millionen Genossenschafterinnen und Genossenschafter sowie
3,77 Millionen Kundinnen und Kunden und unterhalt Kundenbeziehungen zu knapp 230°000 Unternehmen in
der Schweiz. Die Raiffeisen Gruppe ist an 761 Bankstellen in der ganzen Schweiz prasent. Die 212 rechtlich
eigenstandigen und genossenschaftlich organisierten Raiffeisenbanken sind Mitglieder in der Raiffeisen Schweiz
Genossenschaft. Die Raiffeisen Schweiz Genossenschaft hat die strategische Fihrungs- und Aufsichtsfunktion
der gesamten Raiffeisen Gruppe inne. Die Raiffeisen Gruppe bietet Privatpersonen und Unternehmen ein
umfassendes Produkt- und Dienstleistungsangebot. Per 31. Dezember 2025 beliefen sich die verwalteten
Kundenvermdgen der Raiffeisen Gruppe auf 282 Milliarden Franken, wahrend die Kundenausleihungen rund
244 Milliarden Franken erreichten. Die verwalteten Vermogen in den Anlagelésungen und -produkten von
Raiffeisen belaufen sich auf 27,3 Milliarden Franken. Der Marktanteil im Hypothekargeschaft betragt 18,4
Prozent. Die Bilanzsumme belauft sich auf 323 Milliarden Franken.

Medienmitteilung abbestellen:

Bitte schreiben Sie an medien@raiffeisen.ch, wenn Sie unsere Mitteilungen nicht mehr erhalten mochten.

Hinweise betreffend zukunftsgerichtete Aussagen

Die vorliegende Publikation enthalt zukunftsgerichtete Aussagen. Diese widerspiegeln Einschdtzungen, Annahmen und Erwartungen der
Raiffeisen Schweiz Genossenschaft zum Zeitpunkt der Erstellung. Aufgrund von Risiken, Unsicherheiten und anderen Faktoren kénnen die
kunftigen Ergebnisse von den zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Entsprechend stellen diese Aussagen keine Garantie flr kinftige
Leistungen und Entwicklungen dar. Zu den Risiken und Unsicherheiten zéhlen unter anderem die im jeweiligen Geschaftsbericht der Raiffeisen
Gruppe (verflgbar unter report.raiffeisen.ch) beschriebenen Risiken und Unsicherheiten. Die Raiffeisen Schweiz Genossenschaft ist nicht
verpflichtet, die zukunftsgerichteten Aussagen in dieser Publikation zu aktualisieren. Aufgrund von Rundungen kdnnen sich geringfligige
Abweichungen von den effektiven Werten ergeben.
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